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ــادرات  ــرای صـ ــازار را بـ ــن" بـ ــرکت "بهتریـ ــه شـ ــی کـ زمانـ

محصـــولات خـــود انتخـــاب کـــرد، تصمیـــم بعـــدی شـــامل 

روش نفـــوذ بـــه بـــازار هـــدف اســـت.

عواملـــی کـــه بـــرای اتخـــاذ ایـــن تصمیـــم بایـــد در نظـــر گرفتـــه 

ـــر اســـت: ـــه شـــرح زی شـــود ب



ـــی و  ـــای خارج ـــولات در بازاره ـــی محص ـــای رقابت ـــت ه - مزی

ـــی آن ـــرات احتمال خط

- پویایی مالی شرکت

ـــرکت در  ـــت ش ـــن اس ـــه ممک ـــی ک ـــا و موانع ـــت ه - محدودی

ـــود ـــه ش ـــا آن مواج ـــه ب ـــن پروس ـــول ای ط

- نوع محصول یا خدماتی که قرار است صادر شود

- ویژگی های خاص هر بازار



ـــازار  ـــه ب ـــک محصـــول ب ـــی ی ـــی روش هـــای معرف ـــه طـــور کل ب

ـــت: ـــر گرف ـــر در نظ ـــه صـــورت زی ـــوان ب ـــی ت خارجـــی را م

- صادرات مستقیم

- صادرات از طریق شخص ثالث

- مشارکت با شرکت های داخلی یا خارجی

ـــولات از  ـــتقیم محص ـــروش مس ـــامل ف ـــتقیم ش ـــادرات مس ص

ـــن  ـــی ای ـــای اصل ـــت. از مزای ـــی اس ـــتری نهای ـــه مش ـــرکت ب ش

ـــه تامیـــن حاشـــیه ســـود بیشـــتر بـــه دلیـــل  روش مـــی تـــوان ب

ـــاط  عـــدم وجـــود واســـطه، امـــکان تعییـــن قیمـــت کمتـــر و ارتب

ـــرد. ـــاره ک ـــرکت اش ـــی ش ـــتریان نهای ـــناخت مش ـــتقیم و ش مس



معایبـــی نیـــز وجـــود دارد، از جملـــه اینکـــه شـــرکت بایـــد 

دانـــش بســـیار خوبـــی از بـــازار داشـــته باشـــد و دیـــد محصـــول 

و شـــرکت بـــه آرامـــی واضح تـــر شـــود.
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